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Moga BUKJIaJaHHS YKpaiHChbKa

KouncyabTamii Ouyni KoHCynbTalii: Ha kKadempi 3rimHO 3

rpadikoM KOHCYJbTaIIi

Iisti HaBYAIBLHOT AU CHUIJTIHH

Mera: dopmyBaHHS y 3700yBayiB BHUIOI OCBITM CHCTEMH 3HaHb B Tajy3l KOMIT IOTEPHUX,
1HGOpMaLITHUX IHTEPHET TEXHOJIOT1I 3 METOI0 BUBUEHHSI OCHOBHHUX MOHSTH Ta HAOYTTS HABUKIB MTPH
BUKOPHUCTAaHHI IHCTPYMEHTIB [HTepHET-cepeoBHIla B O13HECOBIN AISITBHOCTI.
3aBAaHHAM HABYAJIbHOI JAUCHMILIIHM € (QOpPMYBaHHS 3HaHb JUIS 3aCTOCYBaHHS CYy4acHHUX
1HGOpMaLITHUX KOMIT IOTEPHUX CHCTEM 1 TE€XHOJOTIH; OTpUMaHHS TEOPETUYHHX 3HaHb 1 HAOyTTs
MPAaKTUYHUX HABUYOK BUKOPUCTAHHS IHTEPHET TEXHOJIOTIH IPX BEICHHI BJIACHOT CIIPaBH, IO BXOAAThH
y KOMIIETEHII0 (haxiBISI-MapKETOJIOTa; 3aCBOEHHS MOJKIJIMBOCTEH BUKOPUCTAHHS IHTEPHET-
TEXHOJIOTIM y TUTaHHSIX 00pOOKHM Ta aHaNi3y 1H(OpMAIlil B MAPKETUHTOBIN TISUTBHOCTI.
Huctumnina 3a0e3nedye HaOyTTs 3100yBadyaMH BHINOT OCBITH TaKHX 3aralbHUX 1 (axoBUX
KOMIIETEHTHOCTEH.
3arajibHi KOMIIETEHTHOCTI:
3K2. 3naTHicTh reHepyBaTH HOBI i11e1 (KpeaTUBHICTH).
3K7. 3n1aTHICTh BUSBIIATH IHIIATUBY Ta MiITPUEMIIUBICTD.
3KS8. 3naTHicTh po3p0o0IsATH IPOCKTH TA YIIPABJIATH HUMH.
CreniajbHl KOMIIETEHTHOCTI:
CK1. 3naTHICTh JIOT1YHO 1 OCIIIOBHO BiITBOPIOBATH Ta 3aCTOCOBYBATH 3HAHHS 3 HAWHOBIIIMX TEOPIH,
METO/IIB 1 IPAKTUYHUX MPUHOMIB MAPKETHUHTY.
CK4. 3naTHICTh 3aCTOCOBYBATH TBOPUYUH IMIIX1I 10 pOOOTH 3a haxoM.

OuikyBaHi pe3yJbTaTH HABYAHHSA
VY pe3ynbTari BUBUEHHS HABYAIBHOT TUCIUILTIHYU 3100yBad BUILOT OCBITH MOBUHEH BMITH:
P2. BMmiTi ajantoByBaTH 1 3aCTOCOBYBAaTH HOBI JIOCATHEHHS B TE€OPii Ta MPaKTUIIl MAPKETUHTY AJIs
JOCATHEHHS! KOHKPETHUX LIUJIeH 1 BUPIIICHHS 3a/1a4 pUHKOBOTO CY0’ €KTa.
P3. IlnanyBatu 1 3A1HCHIOBATH BIACHI JOCIIDKEHHS Yy cdepl MapKeTHHTY, aHali3yBaTH MOro
pe3ynbTaTd 1 OOIPYHTOBYBAaTHM yXBajeHHS e€(EKTHUBHHUX MAapKETUHTOBUX pIlIEHb B yMOBax
HEBU3HAYEHOCTI.
P9. Po3ymiTH CyTHICTH Ta OCOOJIMBOCTI 3aCTOCYBAaHHS MapKETHHIOBUX IHCTPYMEHTIB Y Mpoleci
MPUIHATTS] MAPKETUHTOBUX PIllICHb.
P14. ®opmyBaTH MapKETHHTOBY CUCTEMY B3a€MOJii, OyayBaTH JIOBIOCTPOKOBI B3a€MOBUIIIHI
BIJTHOCUHM 3 IHIIUMU CYO €KTaMU PUHKY.
P15. 36upatu HeoOXimHI JAaHI 3 pI3HUX JKepen, oOpoOJsATH 1 aHaN3yBaTH iX pe3ynbTaTH i3
3aCTOCYBAHHSIM CYy4aCHUX METO/IB Ta CIELIaIi30BaHOTO MPOrpaMHOT0 3a0€3MeYeHHS.




I[Mporpama HaBYAJIbHOI JUCHUILTIHA
TEMA 1. 3aranbHi BioMOCTi Ipo Mepexy [arepuer
TEMA 2. Mopeni BenenHs 6i3Hecy B [HTepHer
TEMA 3. [IpoexryBanHs [HTepHEeT-pecypey
TEMA 4. 3aco6u kepyBaHHsS KOHTEHTOM [HTEpHET-pecypiB
TEMA S. IIpocyBanns IatepHeT-pecypcy

PexomMenaoBaHa JiiTtepatypa
ba3oBa

1. llenpina O.1., Aryrin M.M. [aTepHer-Texnoorii B 6i3Heci: HaBy. noci6. — K.: KHEY, 2012. — 303
C.
2. Enextponna xomepuis [EnextpoHHHMH pecypc] : HaBY. moci0. mist cryn. crnemianbHOCTi 075
«Mapxketunry» / KIII im. Iropsa Cikopcrkoro ; yknaz.: C. O. Jlebenenko — EnekTpoHH1 TEKCTOB1 JaH1
(1 daitn: 213 K6aiit). — Kuis : KIII im. Irops Cikopebkoro, 2021. — 73 c.
3. €poxin A. JI. Meroau ta 3acobu [HTEepHET-TeXHOJOTIH : HaB4. mocid. — Xapkis : TOB «Kommanis
CMITy, 2006. — 264 c.
4. OcnHoBu InTepHeT-TexHoIOTH : migpy4Huk 3a pea. O. B. Kapnyxina. — Xapkis : Komnanis CMIT,
2009. — 384 c.
5. Ilneckau B. JI. Texnonorii enexrporHoro 6i3uecy. — K.: KHEY, 2014 — 223 c.
6. TomameBcbkmii O. M. [HpoOpMaIiifHI TEXHOJIOTIi Ta MOJIEITIOBaHHS Oi3HEC-TIPOIIECIB : HaBY. TOCIO.
— KwuiB : LlenTp HaBu. 1-pu, 2012. — 296 c.
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Indopmaniiini (inTepHer) pecypcu
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Enexrponna 6i6miorexa PJII'Y. URL: http://server.rdgu-dkm.rv.ua/library/.

Oum-naitn 6ibmioreka s cryaentis. URL: https://www.twirpx.com/.

3. Coursera, edX, Udemy - ITnardhopmu is OHIaiH-HABYaHHS, 16 MOKHA 3HANTH KYpPCH 3
U(GPOBOTO MAPKETUHTY, aHAITHKH JaHuX, CRM Toro.

4. HubSpot Academy - IIporonye 6€3KOIITOBHI KYpPCH 3 MAPKETHHTY, BKJIIOYal0un TeMu SMM,
SEO, xonTeHT-MapkeTunr tTa CRM.

5. Google Digital Garage - Be3komroBHi kypcu Big Google, siKi OXOTUTIOIOTh OCHOBHI aCIIEKTH
U(GPOBOTO MAPKETUHTY.

6. MOZ Blog - Pecypc 3 6aratbma ctarTsiMu Ta raiiiamu 3 SEO Ta iHTepHET-MapKETHHTY.

7. MarketingProfs - IIpornonye pi3HOMaHITHI pecypcH Ta Kypcu 3 MapKETHHTY, BKITFOUAKOUH
cydacHi iH(popMalliifHi TEXHOJIOT1i.

8. Caiir xadenpu eKOHOMIKH Ta yrpaiiHHA O0i3HecoM: http://www.ekibernetika.org.ua.

9. IInardopma enekTpOHHOTO HaBYaHHS Kadeapu eKOHOMIKM Ta YIpaBIiHHA Oi3HECOM
http://kibernetika.rv.ua/

10. Penoswurapiii PAT'Y. URL: http://repository.rshu.edu.ua/
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Buau Ta MmeToau HaBYAHHA | OLiHIOBAHHSA

Kon Ha3sga Kon Hasga nporpamuoro Meronu Meroau
KOMIIETEH- | KOMIIETEHTHOCTI | MPOrPaMHOTO | pe3yJabTaTy HaBYaHHS | HABYaHHA™ | OIIHIOBAHHS
THOCTI pe3yabTaTy pe3ynbTaTiB
(3rigHO HaBYaHHS HaBYaHHS **
OIIIT)
3K2 3naTHICTH P2 Bwmitu amantoByBatu MH1 MO2
reHepyBaTH HOBI 13aCTOCOBYBATH HOBI MH2 MO6
ixel JOCSTHEHHS B TEOPii MH3 MO1
(KpeaTHBHICTB) Ta MPaKTHII MH4
MapKETHUHTY JUIs MH6
JOCATHEHHS
KOHKPETHHX IUIEeH 1
BUpILLIEHHS 3a]1a4
PUHKOBOTO CY0 €KTa.
3K8 3/1aTHICTb P3 [InanyBaty 1 MHI1 MO2
KOPEKTHO 3/11HCHIOBATH BJIaCHI1 MH2 MO6
IHTEepIpeTyBaTH JOCTiKeHHs y chepi MH3 MOI10
pe3yabTaTu MAapKETHUHTY, MH4
OCTaHHIX aHaJII3yBaTU MOTO MH6
TEOPETHYHHUX pe3yabTaTy i
JOCIIKEHD Y 0OrpyHTOBYBaTH
chepl MapKETUHTY YXBaJICHHS
Ta MPAKTUKH 1X e(eKTUBHUX
3aCTOCYBAaHHS MapKETUHTOBUX
pIllIeHb B yMOBax
HEBU3HAYEHOCTI
CKl1 31aTHICTh JIOTTYHO Po3ymitu cyTHICTB Ta MHI1 MO2
1 IIOCJIITOBHO 0CO0JIUBOCTI MH2 MO6
BIITBOPIOBATH Ta 3aCTOCYBaHHS MH3 MO10
3aCTOCOBYBATH MapKETUHTOBHX MH4
3HaAHHA 3 IHCTPYMEHTIB y MH6
HaWHOBIIIUX porieci MpUUHSITTS
TEOPiid, METOIIB 1 MapKETUHTOBHUX
MPaKTUYHUX P9 pillIEHb.
MpUHAOMIB
MapKETHHTY.
CK4 31aTHICTE
3aCTOCOBYBaTH
TBOPYHH MiAXif 10
pob6oTu 3a paxom

* MHI1 — crnoBecHuil Meton (Jekuis, AuWCKycis, cmiBbeciga Tomio); MH2 — mpakTtuuHuii mMeton
(mabopatopHi Ta mpakTHuHi 3aHATTS); MH3 — HaouHuii merox (MeTona iUTIOCTpalid 1 METOX
neMmoHctpaniii); MH4 — po0GoTa 3 HaBYalbHO-METOJMYHOIO JITEPATYpoOIO (KOHCHEKTYBaHHS,
Te3yBaHHS, aHOTYBaHH:, pElleH3yBaHH:, cKiajaHHs pedepaty); MHS — Bineomeron y moeaHaHH1 3
HOBITHIMH 1HQOPMAI[IHHUMH TEXHOJOTISIMU Ta KOMIT IOTEPHUMHU 3ac00aMM HaBYaHHS (IUCTAHIIINHI,
MyJIbTUMEIHHI, BeO- opieHTOBaHi Tomo); MH6 — camocriiiHa po6oTa (po3B’si3aHHS MPOTPAMHUX
3aBaanb); MH7 — iHauBiTyanbHa HAYKOBO-JOCTIIHA POOOTa CTYICHTIB.

** MO1 — ex3amenn; MO2 — ycHe abo mucbMoBe omnuTyBaHHs; MO3 — konoksiym; MO4 —
tecryBaHHa; MOS — komanHi npoektu; MOG6 — pedepatu, ece; MO7 — mpe3eHTallii pe3yabTaTiB
BUKOHAHMX 3aBJaHb Ta JochimkeHb, MOS8 — cTyAeHTChKI Mpe3eHTallii Ta BUCTYNU Ha HAYKOBUX
3axonax; MO9 — 3axuct nabopaTopHux i npakThyHUX poOit; MO10 — 3aimik.



Kpurepii oniHloBaHHA pe3yJbTaTiB HABYAHHSHA
['onmoBHOIO mependaueHo0 (GopMOIO MiJICYMKOBOTO KOHTpONIO € ek3aMeH. Kypc
OpIEHTOBaHUM Ha OaJbHY CUCTEMY OLIHKH. MIHIMaabHUN MOPOrOBUIl PIBEHb OLIHKH —
60 6amiB. MakcumanbHa KUIbKICTh OamiB cTaHOBUTH 100, 110 po3noauieH1 3a BUJaMu

00IT HACTYITHUM YHHOM:

. Makcu-
KubkicTs
Ne 3/m Bun podotn . Pozpaxynox MaJlbHa
OamiB )
cyma OaniB
IToTouna po6oTa
1 AxTuBHA poOOTa i Yac 5 5% 6 = 30 30
J1A00PATOPHUX 3AHSITh
2 |MonynbHI KOHTPOJIbHI poO0TH 10 15*2 =30 30
Ycvoeo 60
[TincymMKoBa arecrartist
3 |3amix 40 40 40
Yceboro 100
Illxana oniHBaHHA: HanioHaabHa Ta ECTS
) ) O11iHKa 3a HAIOHAJILHOO MIKAIOI0
Cyma 6aitiB 3a BCi Ouitka
BUJIM HABYAIIPHOL | = ~Tg IUISL €K3aMEHY, KYPCOBOTO MPOEKTY
ABLTBHOCTI (po6oTH), IPAKTUKN
90-100 A BIIMIHHO
82-89 B no0pe
74-81 C
64-73 D 3aJI0BUIBHO
60-63 E
35-59 HE3aJJ0BUIbHO 3 MOKJIMBICTIO TOBTOPHOTO
FX CKJIQJaHHS
0-34 F HE3aJIOBUILHO 3 000B’SI3KOBUM TIOBTOPHUM
BUBYCHHSM JHUCIUTUTIHU
Po3nmoain 6auiB, ski 0TpUMYIOTH 3100yBavi BUILOI OCBITH
[TorouHe TecTyBaHHS Ta caMOCTIiliHA poOoTa
Monyis 1
T1 T2 MKP1 Baik Cyma
5 5 15
Monyis 2
T3 T4 T5 MKP2
5 5 5 20 40 100
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	ЗК8. Здатність розробляти проекти та управляти ними.
	Спеціальні компетентності:
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	Інформаційні (інтернет) ресурси
	1. Електронна бібліотека РДГУ. URL: http://server.rdgu-dkm.rv.ua/library/.
	2. Он-лайн бібліотека для студентів. URL: https://www.twirpx.com/.
	3. Coursera, edX, Udemy - Платформи для онлайн-навчання, де можна знайти курси з цифрового маркетингу, аналітики даних, CRM тощо.
	4. HubSpot Academy - Пропонує безкоштовні курси з маркетингу, включаючи теми SMM, SEO, контент-маркетинг та CRM.
	5. Google Digital Garage - Безкоштовні курси від Google, які охоплюють основні аспекти цифрового маркетингу.
	6. MOZ Blog - Ресурс з багатьма статтями та гайдами з SEO та інтернет-маркетингу.
	7. MarketingProfs - Пропонує різноманітні ресурси та курси з маркетингу, включаючи сучасні інформаційні технології.
	8. Сайт кафедри економіки та управління бізнесом: http://www.ekibernetika.org.ua.
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	10. Репозитарій РДГУ. URL: http://repository.rshu.edu.ua/
	Види та методи навчання і оцінювання
	* МН1 – словесний метод (лекція, дискусія, співбесіда тощо); МН2 – практичний метод (лабораторні та практичні заняття); МН3 – наочний метод (метод ілюстрацій і метод демонстрацій); МН4 – робота з навчально-методичною літературою (конспектування, тезув...
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